Sales & Marketing

Bouw en interieur
Commerciéle Marketeer & Verkoopadviseur

Ninove

Bouw mee aan een sterk interieurverhaal

Werk vanuit onze vestigingen in Ninove bij Veronove Tegels en Veronove Parket & Badkamer.

Als dynamisch familiebedrijf sinds 1947 blijven we groeien en investeren in professionalisering en klantbeleving.
Om ons team te versterken, werven wij een unieke hybride professional aan: een commerciéle marketeer |
verkoopadviseur met een passie voor interieur, storytelling en écht klantencontact.

Two related jobs, twice the fun!

Jouw rol & verantwoordelijkheden

Je bent een resultaatgedreven verkoopadviseur die klanten helpt bij het samenstellen van hun nieuwe (t)huis.
Uit dit klantencontact haal je ook de visie en passie om de marketing van het bedrijf mee aan te sturen. Je zit
niet vijf dagen per week achter een bureau, maar haalt je marketinginspiratie rechtstreeks uit de praktijk. Door
dagelijks in contact te staan met de doelgroep in de showroom, voel je perfect aan welke trends er leven en
begrijp je wat mensen overtuigt. Samen met het marketing team vorm je dus verkoop opnieuw om naar
marketing.

Wat ga je doen?

Commercieel & Showroomverkoop (50%)

- Actieve showroomverkoop van onze hoogwaardige collecties tegels, parket en badkamers

- Creatieve en doelgerichte begeleiding van particulieren en professionelen

- Oplossingsgericht denken om de specifieke behoeften van de klant te vertalen naar concrete interieurs.
Marketing & Contentcreatie (50%)

- Actief beheren en creéren van esthetische content voor kanalen zoals META, TikTok, YouTube en Pinterest.
- Maken van foto’s, video's, blogs en vlogs rechtstreeks vanuit echte showroomprojecten en klantinteracties.
- Meedenken over branding, storytelling, het spotten van interieurtrends en het verzamelen van testimonials.
- Uitwerken van campagnes in nauwe samenwerking met ons intern team en extern marketingbureau.

Welke vaardigheden gebruik je?

- Opleiding & Ervaring: Bachelor niveau of gelijkwaardig door ervaring, met minimaal 2 jaar relevante
werkervaring.

- Commerciéle feeling: Je bent target-minded, enthousiast, verantwoordelijk en uiterst klantgericht.

- Taalvaardigheid: Je bent communicatief ijzersterk en spreekt viot Nederlands én Frans, zowel mondeling als
schriftelijk.

- Mindset: Je bent een creatieve ziel met een praktische, oplossingsgerichte aanpak die geniet van menselijk
contact.

- Affiniteit: Een sterke interesse in of ervaring met social media, fotografie, video, copywriting of
interieurtrends.




Wat bieden wij jou?

Salaris & Voordelen: Een competitief loon aangevuld met extralegale voordelen.

Flexibiliteit: Een gevarieerde job met een vast contract, freelance of op zelfstandige basis.

Werkregime: Een werkweek van 38u inclusief zaterdagwerk (deeltijds is bespreekbaar, mits vaste
aanwezigheid op zaterdag).

Werkomgeving: Een afwisselende functie in een inspirerende showroomomgeving met een hecht team van
een 20-tal collega's.

Korte lijnen: Directe communicatielijnen met de zaakvoerder waarin jouw inzet en creativiteit écht worden
opgemerkt.

Ontwikkeling: Een grondige, hoogwaardige productopleiding en volop ruimte voor eigen initiatief.

Solliciteer vandaag: Geen zin in een door Al gegenereerde standaardbrief? Wij ook niet!

Stuur je CV op en vertel ons in je eigen, authentieke woorden waarom jij energie zou krijgen van deze functie uit te
mogen oefenen bij Veronove, en hoe je concreet marketing in deze functie zou benaderen.

-+ jobs@veronove.be (t.a.v. Gina - gina@veronove.be) | ¥, 054 33 10 89



